
Đầu tư ra nước ngoài: 
Định hình lại cách tiếp cận 
trong bối cảnh chính sách mới 

Những thay đổi trong định hướng và pháp lý đang tác động đáng kể         

đến doanh nghiệp Việt Nam hoạt động đầu tư ra nước ngoài.
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Tài liệu này được xây dựng với mục đích cung cấp thông tin mang tính tổng quan và không nhằm áp dụng cho bất kỳ trường hợp cụ thể 

nào của cá nhân hoặc tổ chức. Mặc dù chúng tôi nỗ lực đảm bảo tính chính xác và kịp thời của thông tin tại thời điểm biên soạn, chúng 

tôi không đưa ra bất kỳ cam kết hay đảm bảo nào rằng các thông tin này vẫn còn chính xác tại thời điểm người đọc tiếp nhận hoặc sẽ 

tiếp tục duy trì tính chính xác trong tương lai. Trong từng trường hợp cụ thể phát sinh trên thực tế, việc tham chiếu trực tiếp các quy định 

pháp luật hiện hành của Việt Nam và tìm kiếm ý kiến tư vấn chuyên môn phù hợp là cần thiết. Trường hợp Quý khách cần thêm thông tin 

hoặc hỗ trợ chuyên sâu, chúng tôi sẵn sàng cung cấp dịch vụ tư vấn và hỗ trợ trong phạm vi chuyên môn của mình.
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Trong bối cảnh doanh nghiệp Việt Nam ngày càng chủ động mở rộng hoạt động ra thị trường quốc tế, 

khung chính sách hoạt động đầu tư ra nước ngoài đang được điều chỉnh với những chuyển biến quan 

trọng. Đáng chú ý, Nghị quyết số 138/NQ-CP ngày 16/5/2025 triển khai Nghị quyết số 68-NQ/TW của 

Bộ Chính trị về phát triển kinh tế tư nhân. Gần đây,Thủ tướng Chính phủ tiếp tục phê duyệt Quyết định 

số 626/QĐ-TTg ngày 06/4/2026 về “Chương trình vươn ra thị trường quốc tế giai đoạn 2026–

2030” (Go Global), qua đó thiết lập một khuôn khổ tổng thể nhằm thúc đẩy doanh nghiệp Việt Nam 

tham gia sâu hơn vào chuỗi giá trị toàn cầu.

Đặc biệt, chương trình này không chỉ dừng lại ở việc khuyến khích doanh nghiệp mở rộng hoạt động ra 

nước ngoài, mà còn nhấn mạnh các yếu tố nền tảng như nâng cao năng lực cạnh tranh, phát triển 

thương hiệu quốc tế, xây dựng hệ thống phân phối và đáp ứng các tiêu chuẩn toàn cầu ngày càng khắt 

khe.
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• Công nghiệp chế biến 

nông sản, thủy sản.

• Chế biến gỗ và lâm 

sản ngoài gỗ bền 

vững.

• Dịch vụ phân phối (bán buôn, 

bán lẻ, nhượng quyền 

thương mại).

• Dịch vụ số và dịch vụ kết nối 

(thương mại điện tử, dịch vụ 

logistics, tài chính, du lịch, 

dịch vụ kinh doanh...).

• Dịch vụ văn hóa có giá trị 

cao (phim ảnh, âm nhạc, ẩm 

thực, thời trang…).

• Công nghiệp chế biến, 

chế tạo (điện tử, cơ khí 

chế tạo, dệt may, da 

giày, công nghiệp môi 

trường…).

• Công nghiệp công nghệ 

số và công nghệ thông 

tin.

• Công nghiệp hỗ trợ.

Nông nghiệp Công nghiệp Dịch vụ

Định hướng mới của Chính phủ: Từ mở 
rộng ra quốc tế đến nâng cao chất lượng 
và tính bền vững

Ưu tiên các ngành, lĩnh vực có khả năng tạo giá trị gia tăng

Trọng tâm chính sách được đặt vào các ngành, lĩnh vực có tiềm năng nâng cao giá trị gia tăng, đồng 

thời củng cố năng lực cạnh tranh trên thị trường quốc tế:
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Định hướng mở rộng theo từng nhóm thị trường

D

Chính phủ định hướng phát triển hoạt động đầu tư và kinh doanh ra nước ngoài theo từng nhóm thị trường 
với mục tiêu cụ thể.

Thị trường các quốc gia lân cận (Đông Nam Á, Đông Bắc Á)

Phát triển các trung tâm phân phối khu vực, kết nối chuỗi cung ứng, phát triển logistics 
lạnh và thương mại điện tử xuyên biên giới.

Thị trường giá trị cao, tiêu chuẩn khắt khe (Châu Âu, Hoa Kỳ, Nhật Bản, Úc…)

• Nâng chuẩn chất lượng và trách nhiệm môi trường, xã hội (ESG), số hóa truy xuất 
nguồn gốc.

• Phát triển dịch vụ sau bán hàng, thành lập văn phòng nghiên cứu và phát triển 
(R&D), marketing xuất khẩu và xây dựng thương hiệu; thiết lập mạng lưới đối tác 
bán lẻ.

• Xây dựng vận hành kho ngoại quan, trung tâm phân phối tại thị trường trọng điểm 
để rút ngắn thời gian giao hàng và củng cố thương hiệu.

• Đầu tư thông qua mua bán và sáp nhập (M&A) vào các ngành, lĩnh vực ưu tiên để 
tiếp cận công nghệ, thương hiệu, hệ thống phân phối và mô hình quản trị tiên tiến.

Thị trường tiềm năng (Trung Đông, Nam Á, châu Phi, Mỹ Latinh)

• Công nghiệp chế biến, chế tạo (dệt may, da giày, công nghiệp hỗ trợ…); nông 

nghiệp và công nghệ sản xuất nông nghiệp và chế biến nông sản; sản phẩm Halal; 

du lịch hồi giáo, kênh phân phối.
• Đầu tư vào các ngành nông nghiệp, lâm nghiệp, thủy sản, khai thác khoáng sản để 

cung cấp nguồn nguyên liệu cho sản xuất trong nước.
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Chương trình xác định hai nhóm doanh nghiệp trọng tâm, tương ứng với các mức độ tham gia thị trường 
quốc tế và chuỗi giá trị toàn cầu, nhằm có định hướng hỗ trợ phù hợp:

Ưu tiên các nhóm doanh nghiệp theo mức độ tham gia thị trường 

quốc tế

Đơn giản hóa thủ tục và hoàn thiện cơ chế hỗ trợ

Đối với nhóm doanh nghiệp đã có sự hiện diện 

trên thị trường quốc tế hoặc tham gia vào 

chuỗi cung ứng, chương trình định hướng hỗ 
trợ nâng cấp và mở rộng hoạt động.

Nhóm này bao gồm các doanh nghiệp đã có 
nền tảng hoạt động trong nước và có tiềm 
năng mở rộng ra thị trường quốc tế, cụ thể:
• Doanh nghiệp đã hoạt động ổn định, bền 

vững ở thị trường trong nước; 
• Doanh nghiệp đổi mới sáng tạo, có mô 

hình kinh doanh số, giải pháp công nghệ, 
dịch vụ B2B hoặc sản phẩm đặc thù, có 
tiềm năng mở rộng ra thị trường quốc tế. 

Định hướng hoàn thiện môi trường đầu tư ra nước ngoài được triển khai đồng bộ theo các bước như sau:

• Rà soát, hoàn thiện khung pháp lý và chính sách liên quan

• Đơn giản hóa thủ tục hành chính, quy trình cấp phép và phê duyệt

• Xử lý các điểm nghẽn về pháp lý, tài chính và quản trị rủi ro trong triển 

khai

• Hoàn thiện cơ chế chuyển vốn, thanh toán quốc tế

• Điều chỉnh chính sách thuế, ngoại hối

• Tiệm cận thông lệ quốc tế

Hoàn thiện thể chế và 

cải cách thủ tục

Hoàn thiện cơ chế tài 

chính & quản lý dòng 

vốn

Phát triển hệ sinh thái 

hỗ trợ doanh nghiệp

• Thành lập Hiệp hội doanh nghiệp Việt Nam ở nước ngoài (Vietcham) 

ở một số thị trường trọng điểm

• Phát triển Chương trinh Thương hiệu quốc gia

• Nghiên cứu mô hình Quỹ hoặc hình thức phù hợp để hỗ trợ doanh 

nghiệp

Tăng cường hiện diện 

& hỗ trợ tại thị trường 

quốc tế

Nâng cao năng lực, 

nền tảng thông tin và 

chuyển đổi số

• Phát triển nền tảng dữ liệu và hệ sinh thái thông tin (GoGlobal 

Platform)

• Ban hành tài liệu, cẩm nang hướng dẫn, cung cấp đào tạo, tư vấn, 

thông tin thị trường, pháp lý và tiêu chuẩn quốc tế, tăng cường năng 

lực cho mạng lưới hỗ trợ (hiệp hội, tư vấn, chuyên gia…)

• Thúc đẩy hoạt động truyền thông, xúc tiến, kết nối B2B và diễn đàn 

quốc tế
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Doanh nghiệp sẵn sàng 

tham gia thị trường quốc tế1 Doanh nghiệp đã tham gia thị 

trường quốc tế, chuỗi cung 

ứng và chuỗi giá trị

2
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Xây dựng chiến lược đầu tư và 

hiện diện quốc tế

Hỗ trợ doanh nghiệp định hình chiến lược 

đầu tư ra nước ngoài và lựa chọn mô hình 

triển khai phù hợp với từng thị trường, từ hợp 

đồng hợp tác kinh doanh (BOT, PPP, BCC, 

BTO…), thành lập công ty, văn phòng đại 

diện, liên doanh, chi nhánh đến nhượng 

quyền; đồng thời hỗ trợ thực hiện các giao 

dịch M&A, góp vốn và mua cổ phần nhằm 

mở rộng hiện diện một cách hiệu quả.

Tiếp cận thị trường và hoàn thiện 

năng lực pháp lý

Hỗ trợ doanh nghiệp kết nối và từng bước 

thâm nhập thị trường mục tiêu, đồng thời cung 

cấp tư vấn toàn diện về pháp lý, đàm phán 

hợp đồng, sở hữu trí tuệ và tuân thủ quy định, 

cũng như xử lý các vấn đề tranh chấp và rủi 

ro trong môi trường kinh doanh quốc tế.

Tạo điều kiện để doanh nghiệp huy động vốn 

từ các kênh trong và ngoài nước, bao gồm quỹ 

đầu tư, tổ chức tài chính quốc tế, tín dụng xuất 

khẩu và các chương trình tài trợ; đồng thời hỗ 

trợ tiếp cận các giải pháp bảo hiểm, bảo lãnh 

và nâng cao năng lực tài chính phục vụ hoạt 

động đầu tư.

Tiếp cận nguồn vốn và các 

công cụ tài chính quốc tế

Thúc đẩy đầu tư ra nước ngoài thông qua M&A, huy động vốn và 

mở rộng hiện diện quốc tế

Đẩy mạnh các hoạt động xúc tiến đầu tư và 

kết nối với cơ quan, tổ chức, doanh nghiệp tại 

thị trường nước ngoài, qua đó thúc đẩy hợp 

tác, hình thành các liên kết kinh doanh và hỗ 

trợ doanh nghiệp tiếp cận khách hàng, công 

nghệ cũng như các nguồn lực quốc tế.

Xúc tiến đầu tư và kết nối đối tác 

quốc tế

Triển khai các chương trình hỗ trợ toàn diện 

dành cho doanh nghiệp có tiềm năng, bao gồm 

cung cấp thông tin thị trường, dữ liệu M&A, tư 

vấn pháp lý và tài chính, cũng như hỗ trợ đàm 

phán, thẩm định và triển khai giao dịch; đồng 

thời hỗ trợ các thủ tục đầu tư ra nước ngoài và 

kết nối với mạng lưới tư vấn, chuyên gia trong 

và ngoài nước.

Hỗ trợ chuyên sâu cho dự án 

chiến lược và hoạt động M&A
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Thúc đẩy mở rộng vùng nguyên liệu trong và ngoài nước, đồng thời tăng 

cường liên kết với viện nghiên cứu, trường đại học và đối tác trong hệ sinh 

thái nhằm phục vụ hoạt động phát triển sản phẩm; qua đó nâng cao năng lực 

thiết kế, nghiên cứu thị trường, xây dựng thương hiệu và phát triển bao bì.

Phát triển nền tảng đầu vào và năng lực phát triển sản phẩm

Hỗ trợ doanh nghiệp tham gia các kênh phân phối toàn cầu và từng bước thiết 

lập hiện diện thương mại tại thị trường nước ngoài, bao gồm kho bãi, văn phòng 

và hệ thống phân phối; đồng thời nâng cao năng lực vận hành chuỗi cung ứng 

và phát triển dịch vụ sau bán hàng.

Mở rộng hệ thống phân phối và hiện diện tại thị trường 

quốc tế

Triển khai các gói hỗ trợ tổng thể nhằm nâng cao vị thế 

trong chuỗi giá trị

Đẩy mạnh nội địa hóa thông qua phát triển sản xuất linh kiện và nguyên vật 

liệu; đồng thời hỗ trợ chuyển giao công nghệ và tăng cường kết nối với doanh 

nghiệp đầu chuỗi, qua đó hình thành và mở rộng mạng lưới nhà cung cấp 

trong nước.

Nâng cao năng lực sản xuất và tăng cường liên kết 

trong nước

Đáp ứng các yêu cầu về tiêu chuẩn và phát triển bền vững 

trong chuỗi cung ứng

Việc tham gia sâu hơn vào chuỗi cung ứng và chuỗi giá trị toàn cầu được đặt ra như một bước chuyển 

cần thiết nhằm nâng cao năng lực cạnh tranh của doanh nghiệp Việt Nam. Trọng tâm không chỉ nằm ở 

việc mở rộng quy mô xuất khẩu, mà ở việc từng bước dịch chuyển lên các khâu có giá trị gia tăng cao 

hơn, qua đó gia tăng giá trị xuất khẩu và củng cố tính tự chủ của nền kinh tế.

Các chính sách hỗ trợ theo đó tập trung vào:

Khuyến khích doanh nghiệp tham gia sâu hơn vào chuỗi cung ứng 

và chuỗi giá trị toàn cầu

Hỗ trợ doanh nghiệp tuân thủ các tiêu chuẩn sản phẩm, chứng nhận xuất xứ về 

dấu chân carbon; đồng thời đáp ứng các yêu cầu ngày càng cao liên quan đến 

phát thải, tuần hoàn vật liệu và bảo vệ đa dạng sinh học trong chuỗi cung ứng.

Thúc đẩy hoạt động đầu tư, nghiên cứu – phát triển và đổi mới sản phẩm, quy 

trình sản xuất; đồng thời hỗ trợ doanh nghiệp mở rộng phân phối và tăng cường 

hiện diện tại các thị trường chiến lược.
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1

Ứng dụng công nghệ trong vận hành 

và quản trị

Hỗ trợ doanh nghiệp triển khai các giải 

pháp công nghệ phục vụ kinh doanh quốc 

tế, bao gồm tự động hóa, quản lý khách 

hàng, chuỗi cung ứng, logistics và truy 

xuất nguồn gốc

2

Chuyển đổi mô hình kinh doanh số và 

xuất khẩu trực tuyến

Hỗ trợ phát triển mô hình B2C xuyên biên 

giới, xây dựng gian hàng trên các nền 

tảng thương mại điện tử quốc tế và nâng 

cao năng lực tiếp cận thị trường, phát 

triển thương hiệu trên môi trường số

3

Hỗ trợ kết nối, đàm phán và tuân thủ 

pháp lý

Hỗ trợ doanh nghiệp hợp tác với các nền 

tảng thương mại điện tử quốc tế, đồng 

thời xử lý các vấn đề về pháp lý, sở hữu 

trí tuệ và tranh chấp phát sinh

4

Xây dựng uy tín thương hiệu trên môi 

trường số

Triển khai các chương trình chứng nhận 

và dán nhãn uy tín (Trust Mark) nhằm 

nâng cao độ tin cậy của doanh nghiệp 

trên thị trường quốc tế

5

Thúc đẩy hoạt động xúc tiến thương 

mại số

Triển khai các chương trình xúc tiến trên 

nền tảng số, bao gồm các sự kiện như 

“Vietnam Digital Export Week”.

6

Hỗ trợ hạ tầng và dịch vụ thương mại 

điện tử xuyên biên giới

Kết nối giải pháp logistics, tư vấn pháp lý 

và hỗ trợ doanh nghiệp xử lý các rào cản 

trong thương mại điện tử quốc tế.

Trong bối cảnh hoạt động kinh doanh quốc tế ngày càng gắn với nền tảng số, cùng với sự phát triển 

nhanh của thương mại điện tử xuyên biên giới, việc ứng dụng công nghệ, dữ liệu và đổi mới sáng tạo 

được xem là yếu tố then chốt giúp doanh nghiệp mở rộng tiếp cận thị trường và nâng cao hiệu quả vận 

hành.

Những định hướng này được cụ thể hóa thông qua một loạt hoạt động hỗ trợ, trải dài từ ứng dụng 

công nghệ trong vận hành đến phát triển kênh phân phối và năng lực thương mại điện tử xuyên biên 

giới.

Public holidays 
Có thể thấy, chương trình GoGlobal được xây dựng theo hướng tiếp cận tương đối toàn 

diện, mang tính bền vững. Điều này cho thấy nỗ lực của cơ quan quản lý trong việc từng 

bước hoàn thiện môi trường pháp lý và chính sách hỗ trợ doanh nghiệp tham gia sâu hơn 

vào hoạt động đầu tư và kinh doanh quốc tế.

Từ góc độ doanh nghiệp, các cơ chế hỗ trợ này mở ra dư địa đáng kể để giảm thiểu các 

rào cản trong quá trình tiếp cận thị trường nước ngoài, đặc biệt ở các khía cạnh như 

thông tin, pháp lý, nguồn vốn và kết nối đối tác. Tuy nhiên, khả năng tận dụng hiệu quả 

các chính sách này phụ thuộc đáng kể vào mức độ chuẩn bị của doanh nghiệp, bao gồm 

việc xây dựng chiến lược phù hợp, thiết kế cấu trúc đầu tư hợp lý và đảm bảo năng lực 

tuân thủ trong môi trường xuyên biên giới ngày càng phức tạp.

Thúc đẩy hoạt động thương mại số và kinh doanh xuyên biên giới
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Nguồn vốn đầu tư ra nước ngoài

Quy định cho phép nhà đầu tư sử dụng đa 

dạng các loại tài sản hợp pháp để thực hiện 

đầu tư ra nước ngoài, qua đó tạo sự linh hoạt 

trong việc tổ chức và triển khai dòng vốn.

Không chỉ giới hạn ở nguồn vốn tiền tệ, phạm 

vi tài sản được chấp nhận bao gồm cả tài sản 

hữu hình và vô hình.

Khung pháp lý mới trong hoạt động đầu tư 
ra nước ngoài

Trong khi Chương trình Go Global đặt ra định hướng tổng thể cho việc thúc đẩy doanh nghiệp vươn ra 

thị trường quốc tế, khung pháp lý điều chỉnh hoạt động đầu tư ra nước ngoài cũng đã được cập nhật 

thông qua Nghị định số 103/2026/NĐ-CP ngày 31/03/2026, hướng dẫn chi tiết quy định đầu tư, có hiệu 

lực từ ngày 03/04/2026.

Đáng chú ý, các quy định mới không chỉ tạo thuận lợi cho doanh nghiệp trong quá trình thực hiện thủ 

tục, mà còn đặt ra các yêu cầu về tuân thủ hơn trong việc quản lý dòng vốn, tuân thủ pháp luật về 

ngoại hối, thuế và báo cáo.

Điều kiện thực hiện đầu tư ra nước ngoài

Giao dịch hoán đổi và yêu cầu tuân thủ

Bên cạnh các hình thức góp vốn truyền thống, 

quy định cho phép nhà đầu tư sử dụng cổ phần, 

phần vốn góp hoặc lợi nhuận để thực hiện các 

giao dịch hoán đổi, qua đó mở rộng các phương 

thức tiếp cận đầu tư và tái cấu trúc danh mục 

đầu tư.

Khung quy định mới làm rõ các yếu tố nền tảng của hoạt động đầu tư ra nước ngoài, bao gồm nguồn 

vốn, cấu trúc giao dịch và các điều kiện mà nhà đầu tư cần đáp ứng trước khi triển khai. Cách tiếp cận 

này đòi hỏi tính minh bạch của hoạt động đầu tư và mở rộng phạm vi các nguồn lực có thể được sử 

dụng.

Điều kiện và nguồn vốn đầu tư ra nước ngoài

Điều kiện đầu tư ra nước ngoài

Hoạt động 

đầu tư phù 

hợp với quy 

định của pháp 

luật về đầu tư

Không thuộc 

ngành, nghề 

cấm đầu tư ra 

nước ngoài

Đáp ứng điều 

kiện đối với 

ngành, nghề 

đầu tư có 

điều kiện

Có quyết định 

đầu tư ra 

nước ngoài 

theo quy định 

Có văn bản  

của cơ quan 

thuế xác nhận 

hoàn thành 

nghĩa vụ thuế 

Đối với doanh nghiệp có nhà đầu tư nước ngoài nắm giữ trên 50% vốn điều lệ, quy định bổ sung 

thêm một số yêu cầu liên quan đến nguồn vốn, kết quả kinh doanh và việc tuân thủ quy định về tăng 

vốn trước khi chuyển vốn ra nước ngoài, qua đó tăng cường kiểm soát đối với các trường hợp có 

yếu tố sở hữu nước ngoài chi phối.

9
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Một trong những điểm đáng chú ý là việc bổ sung cơ chế miễn thủ tục cấp Giấy chứng nhận đăng ký 

đầu tư ra nước ngoài đối với một số nhóm dự án thuộc một trong các trường hợp gồm có:

Triển khai đầu tư

Trường hợp không phải thực hiện thủ tục cấp Giấy chứng nhận đầu tư ra 

nước ngoài

Các quy định liên quan đến quy trình triển khai đầu tư được thiết kế cụ thể và mang tính phân loại, giúp 

nhà đầu tư xác định nghĩa vụ và thủ tục tương ứng với từng loại dự án, góp phần rút ngắn thời gian xử 

lý dự án đầu tư.

Dự án quy mô vốn nhỏ: có mức vốn đầu tư ra nước ngoài dưới 7 tỷ đồng và không 

thuộc ngành, nghề đầu tư ra nước ngoài có điều kiện theo quy định của Luật Đầu tư

Dự án của tập đoàn, tổng công ty nhà nước: thuộc danh mục tập đoàn, tổng công ty 

nhà nước quy định tại Phụ lục 1 Nghị định 366/2025/NĐ-CP

Dự án của các tổ chức kinh tế đáp ứng điều kiện nhất định: không thuộc diện phải 

báo cáo Thủ tướng Chính phủ và đồng thời đáp ứng các tiêu chí về quy mô và năng 

lực tài chính, bao gồm: 

• là doanh nghiệp có quy mô lớn theo quy định pháp luật; 

• sử dụng nguồn ngoại tệ tự có, không sử dụng vốn vay để đầu tư ra nước ngoài; 

• có hoạt động kinh doanh có lãi trong 02 năm liên tiếp trước năm đầu tư; 

• đã có ít nhất 02 dự án đầu tư ra nước ngoài có lợi nhuận chuyển về nước. 

Dự án gắn với quốc phòng, an ninh: được triển khai trên cơ sở thỏa thuận giữa 

Chính phủ Việt Nam và Chính phủ các nước theo quy định tại điểm b khoản 3 Điều 42 

Luật Đầu tư.

Trường hợp cần thực hiện thủ tục cấp Giấy chứng nhận đầu tư ra nước 

ngoài

Các dự án đầu tư ra nước ngoài có vốn từ 7 tỷ đồng trở lên hoặc thuộc ngành, nghề đầu tư có điều 

kiện phải thực hiện thủ tục cấp Giấy chứng nhận đăng ký đầu tư ra nước ngoài (trừ các trường hợp 

được miễn theo quy định). Đối với dự án có quy mô từ 1.600 tỷ đồng trở lên hoặc đề xuất cơ chế, 

chính sách đặc biệt, việc cấp phép phải được Thủ tướng Chính phủ chấp thuận trước khi Bộ Tài 

chính thực hiện theo thẩm quyền.
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Nhà đầu tư phải mở tài khoản vốn đầu tư ra 

nước ngoài tại một tổ chức tín dụng được phép 

tại Việt Nam, và mọi giao dịch chuyển tiền từ Việt 

Nam ra nước ngoài cũng như từ nước ngoài về 

Việt Nam liên quan đến hoạt động đầu tư đều 

phải thực hiện thông qua tài khoản này.

Trong quá trình xử lý hồ sơ, cơ quan tiếp nhận 

có thể thực hiện cơ chế phối hợp với các cơ 

quan liên quan, bao gồm Ngân hàng Nhà nước 

Việt Nam và các cơ quan quản lý chuyên ngành.

Cơ chế này thường được áp dụng đối với:

Việc lấy ý kiến liên cơ quan góp phần nâng cao 

tính thận trọng và đồng bộ trong quá trình thẩm 

định, đồng thời đảm bảo việc cấp phép được 

xem xét trên nhiều góc độ chuyên môn.

Mở tài khoản và chuyển vốn đầu tư

• Đã được cấp Giấy chứng nhận đăng 

ký đầu tư ra nước ngoài đối với các 

dự án thuộc diện phải cấp

• Hoạt động đầu tư được cơ quan có 

thẩm quyền của nước tiếp nhận chấp 

thuận hoặc có tài liệu chứng minh 

quyền thực hiện đầu tư trong trường 

hợp không yêu cầu cấp phép trước

• Đã mở tài khoản vốn đầu tư theo quy 

định

Điều kiện chuyển vốn đầu tư 

ra nước ngoài

Cơ chế phối hợp và lấy ý kiến liên 

cơ quan

Dự án có quy mô 

vốn từ 25 tỷ đồng 

trở lên

Dự án thuộc 

ngành, nghề đầu 

tư có điều kiện

Đồng thời, việc chuyển vốn cần tuân thủ các quy 

định có liên quan về quản lý ngoại hối, xuất khẩu, 

chuyển giao công nghệ và các quy định pháp luật 

khác có liên quan.

Đáng chú ý, quy định cho phép nhà đầu tư 

chuyển tiền, hàng hóa hoặc tài sản ra nước 

ngoài trước khi hoàn tất thủ tục cấp Giấy chứng 

nhận hoặc đăng ký giao dịch ngoại hối, nhằm 

phục vụ các hoạt động chuẩn bị đầu tư, như 

khảo sát, nghiên cứu thị trường hoặc đàm phán.

Khoản chuyển này phải tuân thủ quy định pháp 

luật liên quan và được giới hạn không vượt quá 

5% tổng vốn đầu tư và không quá 300.000 USD 

(trừ trường hợp có quy định khác). Đối với việc 

chuyển vốn bằng máy móc, thiết bị và hàng hóa, 

nhà đầu tư cần thực hiện đầy đủ thủ tục hải quan 
theo quy định.

11
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Nhà đầu tư được phép sử dụng lợi nhuận thu 

được để phục vụ hoạt động đầu tư tiếp theo ở 

nước ngoài, bao gồm:

• tiếp tục góp vốn đầu tư trong trường hợp 

chưa góp đủ theo đăng ký;

• tăng vốn đầu tư ra nước ngoài đối với dự án 

hiện hữu;

• triển khai các dự án đầu tư mới ở nước 

ngoài.

Trong trường hợp không tiếp tục sử dụng lợi 

nhuận để đầu tư, nhà đầu tư có nghĩa vụ chuyển 

toàn bộ lợi nhuận và các khoản thu nhập hợp 

pháp khác về Việt Nam trong thời hạn 12 tháng 

kể từ ngày được chia lợi nhuận.

Quy định cũng cho phép gia hạn thời gian 

chuyển lợi nhuận trong trường hợp cần thiết. Cụ 

thể, nếu chưa thể thực hiện việc chuyển lợi 

nhuận trong thời hạn nêu trên, nhà đầu tư phải 

thông báo bằng văn bản cho Bộ Tài chính và 

Ngân hàng Nhà nước, thời gian gia hạn tối đa 

không quá 12 tháng tiếp theo.

Bên cạnh đó, nhà đầu tư có thể sử dụng lợi 

nhuận để thực hiện các giao dịch hoán đổi nghĩa 

vụ với đối tác tại Việt Nam, với điều kiện:

• thực hiện đầy đủ nghĩa vụ báo cáo với cơ 

quan quản lý;

• tuân thủ quy định về ngoại hối, đầu tư và 

pháp luật liên quan;

• thực hiện đầy đủ nghĩa vụ thuế phát sinh;

• không sử dụng giao dịch hoán đổi nhằm mục 

đích trốn thuế hoặc vi phạm pháp luật.

Trường hợp không thực hiện việc chuyển lợi 

nhuận về nước đúng thời hạn và không thực 

hiện nghĩa vụ thông báo, hoặc không hoàn tất 

việc chuyển lợi nhuận trong thời gian được gia 

hạn, nhà đầu tư có thể bị xử lý vi phạm theo quy 

định của pháp luật.

Sử dụng lợi nhuận và chuyển 

lợi nhuận về nước

Nghĩa vụ tuân thủ và quản lý 

vòng đời dự án

Chế độ báo cáo và cập nhật thông tin

Trước khi đăng ký tài khoản giao dịch vốn như đã 

đề cập ở trên, nhà đầu tư cần kê khai thông tin dự 

án trên Hệ thống thông tin quốc gia về đầu tư.

Doanh nghiệp phải thực hiện báo cáo tình hình 

hoạt động của dự án đầu tư định kỳ 6 tháng và 

hằng năm cho Bộ Tài chính, Ngân hàng Nhà nước 

Việt Nam, Cơ quan đại diện Việt Nam tại nước tiếp 

nhận đầu tư; đồng thời, trong thời hạn 06 tháng kể 

từ khi có báo cáo quyết toán thuế tại nước tiếp 

nhận đầu tư, nhà đầu tư phải gửi kèm báo cáo tài 

chính và báo cáo quyết toán thuế (hoặc tài liệu 

tương đương theo quy định). 

Đối với các trường hợp không tuân thủ nghĩa vụ 

báo cáo, quy định áp dụng các biện pháp xử lý 

theo lộ trình từ nhắc nhở đến xử phạt hành chính, 

công khai vi phạm, và có thể ảnh hưởng đến quá 

trình xem xét các thủ tục đầu tư tiếp theo của nhà 

đầu tư.

Chấm dứt dự án đầu tư

Các trường hợp chấm dứt hoạt động đầu tư ra 

nước ngoài, bao gồm:

• theo quyết định của nhà đầu tư, theo thỏa 

thuận trong hợp đồng hoặc điều lệ, hoặc khi hết 

thời hạn hoạt động của dự án;

• khi nhà đầu tư chuyển nhượng toàn bộ vốn đầu 

tư cho nhà đầu tư nước ngoài;

• khi dự án không được triển khai hoặc không có 

khả năng triển khai sau 24 tháng kể từ ngày 

được cấp phép hoặc đăng ký;

• khi tổ chức kinh tế ở nước ngoài bị giải thể, phá 

sản hoặc theo bản án, quyết định của Tòa án 

hoặc phán quyết trọng tài

Sau khi chấm dứt, nhà đầu tư có nghĩa vụ thực 

hiện thanh lý dự án theo quy định của nước tiếp 

nhận đầu tư, đồng thời:

• chuyển toàn bộ các khoản thu từ thanh lý về 

nước trong thời hạn 12 tháng kể từ khi hoàn tất 

nghĩa vụ tài chính tại nước sở tại;

• thực hiện thủ tục chấm dứt hiệu lực Giấy chứng 

nhận đăng ký đầu tư hoặc thông báo chấm dứt 

hoạt động đầu tư trong vòng 60 ngày kể từ khi 

hoàn tất thanh lý và chuyển tiền về nước.
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Sự hoàn thiện của khung pháp lý cho thấy một thay đổi 

rõ ràng trong cách tiếp cận quản lý, khi đầu tư ra nước 

ngoài không còn chỉ là quyết định mở rộng thị trường, 

mà trở thành một phần của bài toán quản trị dòng vốn 

và tuân thủ xuyên biên giới. Trong bối cảnh đó, trọng 

tâm không nằm ở việc mở rộng nhanh hơn, mà ở việc 

thiết kế ngay từ đầu một cấu trúc đầu tư có khả năng

kiểm soát, minh bạch, và vận hành hiệu quả.

Những cấu trúc được thiết kế đồng bộ giữa chiến lược 

kinh doanh, dòng vốn và yêu cầu tuân thủ không chỉ 

giúp giảm thiểu rủi ro triển khai, mà còn tạo điều kiện 

thuận lợi hơn trong quá trình làm việc với cơ quan quản 

lý, nhà đầu tư và các đối tác quốc tế. 

“Trong bối cảnh hiện nay, đầu tư 
ra nước ngoài không còn chỉ là 
câu chuyện tìm kiếm cơ hội, mà 
là bài toán về cấu trúc và tuân 
thủ tại Việt Nam và nước sở tại. 
Doanh nghiệp càng xây dựng 
nền tảng vững chắc thì càng có 
lợi thế trong quá trình mở rộng và 
hội nhập mang tính bền vững”

Bà Trịnh Thị Tuyết Anh 
Giám đốc Dịch vụ Tư vấn Cơ cấu 
Doanh nghiệp Quốc tế, Grant 
Thornton Việt Nam

Từ chính sách đến thực tiễn: 
Grant Thornton hỗ trợ Doanh nghiệp thiết 
lập cấu trúc đầu tư phù hợp và tuân thủ 
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Cách tiếp cận của chúng tôi trong hỗ trợ 

doanh nghiệp đầu tư ra nước ngoài

Để đảm bảo quá trình đầu tư ra nước ngoài được triển 

khai một cách nhất quán và hiệu quả, chúng tôi đồng 

hành cùng doanh nghiệp theo một quy trình tích hợp, từ 

giai đoạn định hình chiến lược đến vận hành sau khi dự 

án đi vào hoạt động:

Hỗ trợ xác định mục tiêu đầu tư, lựa chọn mô hình 

triển khai và thiết kế cấu trúc pháp lý, dòng vốn phù 

hợp với yêu cầu tuân thủ tại Việt Nam.

Định hướng và thiết kế cấu trúc đầu tư1

Hỗ trợ thực hiện thủ tục đầu tư ra nước ngoài, đồng 

thời phối hợp với các bên liên quan để triển khai 

việc thành lập và vận hành pháp lý tại thị trường 

mục tiêu.

Triển khai thủ tục và thiết lập hiện diện2

Với lợi thế chuyên môn cao chúng tôi chủ động đưa 

ra các kiến nghị và đề xuất quy trình phù hợp để , 

đảm bảo tiến độ, tính nhất quán của cấu trúc đầu tư 

theo yêu cầu của luật định địa phương và hạn chế 

rủi ro phát sinh.

Điều phối và quản lý triển khai3

Cập nhật quy định đúng thời điểm, báo cáo tuân thủ 

theo quy định của nước sở tại.

Vận hành và tuân thủ sau cấp phép4

Công ty TNHH Grant Thornton (Việt Nam). Bảo lưu mọi quyền
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Trịnh Thị Tuyết Anh

Giám Đốc, Dịch vụ Tư vấn Cơ cấu Doanh nghiệp quốc tế

T +84 28 3910 9100 (Ext: 9170)

E anh.trinh@vn.gt.com

LinkedIn: anhtrinhgtv

Mạng lưới Grant Thornton Quốc tế

Kết nối LinkedIn

150+
Thị trường

80,000
Nhân viên

8.5 tỷ
Doanh thu (USD)

Bắc Mỹ

USD 3.3 tỷ  

16,600+

2

Mỹ Latin & 

Caribbean

USD 293.11 triệu

5,300+

42

Châu Á – Thái 

Bình Dương  

USD 1.4 tỷ

27,900+

19

Châu Âu

USD 3.1 tỷ

23,300+

45

Trung Đông & 

CIS

USD 171.73 triệu

2,600+

19

Doanh thu (USD)

Nhân viên

Thị trường

Châu Phi

USD 139.61 triệu 

3,300+

24

Grant Thornton Việt Nam

Grant Thornton Việt Nam, thành viên của Grant 

Thornton Quốc Tế, là công ty Kiểm toán và tư vấn 

quốc tế hàng đầu tại Việt Nam chuyên cung cấp các 

giải pháp giúp doanh nghiệp củng cố nền tảng tài 

chính và vận hành bền vững.

Tổng quan:

• 33 năm hoạt động tại Việt Nam

• 12 thành viên ban điều hành và 380+ nhân viên

• 2 văn phòng (Hà Nội và Thành phố Hồ Chí Minh)

Dịch vụ:

• Dịch vụ Kiểm toán & Đảm bảo

• Dịch vụ Tư vấn Thuế

• Dịch vụ Tư vấn Doanh nghiệp

• Dịch vụ Giải pháp Doanh nghiệp 

• Dịch vụ Tư vấn cơ cấu Doanh nghiệp quốc tế
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‘Grant Thornton’ là thương hiệu mà các công ty thành viên của Grant Thornton dùng để cung cấp các dịch vụ 

kiểm toán, tư vấn thuế và tư vấn doanh nghiệp cho khách hàng, hoặc được hiểu là một hoặc nhiều công ty 

thành viên tùy theo từng bối cảnh cụ thể. Công ty TNHH Grant Thornton (Việt Nam) là một công ty thành viên 

của Grant Thornton Quốc Tế (GTIL). GTIL và các công ty thành viên khác không phải là công ty hợp danh toàn 

cầu. GTIL và các công ty thành viên là các pháp nhân độc lập. Dịch vụ được cung cấp bởi các công ty thành 

viên. GTIL không cung cấp dịch vụ cho khách hàng. GTIL và các công ty thành viên không phụ thuộc lẫn nhau 

và không chịu trách nhiệm về những hành vi và sai sót của nhau.grantthornton.com.vn

Liên hệ

Văn phòng Thành phố Hồ Chí Minh

Tầng 14, Pearl Plaza, 561A Đường Điện Biên Phủ

Phường Thạnh Mỹ Tây

Thành phố Hồ Chí Minh, Việt Nam

T +84 (28) 3910 9100

F +84 (28) 3910 9101

Trụ sở chính tại Hà Nội

Tầng 18, Tòa nhà Hòa Bình, 106 Hoàng Quốc Việt

Phường Nghĩa Đô

Hà Nội, Việt Nam

T +84 (24) 3850 1686

F +84 (24) 3850 1688

E Grant.Thornton@vn.gt.com

W www.grantthornton.com.vn
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