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Cơ sở pháp lý và mục tiêu chiến lược
Bối cảnh

Tăng trưởng kinh tế Việt Nam trong hai thập kỷ qua chủ yếu được thúc đẩy bởi sản xuất định hướng xuất khẩu và dòng 

vốn đầu tư trực tiếp nước ngoài duy trì ổn định. Những yếu tố này đã giúp doanh nghiệp mở rộng quy mô, tham gia sâu 

hơn vào chuỗi cung ứng toàn cầu, đồng thời kéo theo sự gia tăng của các dòng vốn gắn với hoạt động sản xuất và đầu 

tư. Khi mức độ hội nhập ngày càng sâu, nhu cầu vốn không chỉ lớn hơn mà còn phức tạp hơn.

Trong khi đó, hệ thống tài chính phát triển chậm hơn so với nhu cầu của nền kinh tế. Khu vực ngân hàng vẫn là kênh 

dẫn vốn chủ đạo, trong khi thị trường vốn trong nước còn hạn chế về độ sâu, thanh khoản và sự đa dạng sản phẩm. 

Khoảng trống này trở nên rõ hơn khi nhu cầu vốn tiếp tục gia tăng, đặc biệt trong các lĩnh vực hạ tầng, chuyển dịch 

năng lượng và phát triển số hóa, đồng thời đặt ra yêu cầu đa dạng hóa nguồn vốn ngoài tín dụng ngân hàng truyền 

thống. Để hình dung rõ hơn, Việt Nam cần khoảng 1.500 tỷ USD để tài trợ cho quy hoạch phát triển hạ tầng đến năm 

2030. Bên cạnh đó, một phần đáng kể dòng vốn FDI vào Việt Nam hiện đang được cơ cấu và luân chuyển qua các 

trung tâm tài chính nước ngoài thay vì đi qua các kênh trong nước. Trước thực tế đó, các trung tâm tài chính khu vực 

như Singapore và Hong Kong sẽ không đủ sức đáp ứng nhu cầu vốn và tài trợ cơ sở hạ tầng ngày càng lớn của Việt 

Nam. Việt Nam cần xây dựng một hệ sinh thái tài chính đủ mạnh để có thể chủ động khơi thông, cơ cấu và điều phối 

các luồng vốn trong và ngoài nước. Khi cạnh tranh giữa các trung tâm tài chính quốc tế ngày càng quyết liệt, đây vừa là 

cơ hội, vừa là đòi hỏi cấp thiết để Việt Nam nâng cao năng lực tài chính nội địa, thu hút và giữ chân nguồn vốn, đồng 

thời đáp ứng tốt hơn nhu cầu ngày càng đa dạng của các nhà đầu tư quốc tế.

Trong bối cảnh đó, việc phát triển một Trung tâm Tài chính Quốc tế (IFC) tại Việt Nam không chỉ là một sáng kiến của 

riêng khu vực tài chính, mà là một định hướng mang tính chiến lược. Mục tiêu là nâng cao năng lực huy động và phân 

bổ vốn, đáp ứng các nhu cầu tài chính ngày càng phức tạp của nền kinh tế, đồng thời từng bước đưa Việt Nam tham 

gia chủ động hơn vào hệ thống tài chính khu vực và toàn cầu.

Thành lập Trung tâm Tài chính Quốc tế (IFC)

Sau khi Bộ Chính trị ban hành Thông báo số 47-TB/TW vào cuối 

năm 2024 phê duyệt chủ trương phát triển IFC, tiến độ thực hiện 

đã được đẩy nhanh rõ rệt. Trung tâm chính thức khánh thành tại 

Đà Nẵng vào tháng 1/2026 và tại thành phố Hồ Chí Minh vào tháng 

2/2026. Đề án được hoạch định phát triển trong vòng 10 năm, khởi 

đầu với việc hoàn thiện khung pháp lý và thể chế ngay từ năm 

2025. 

Việc vận hành hệ thống này được căn cứ trên tám nghị định 

hướng dẫn thi hành, với ba văn bản tạo nên khung pháp lý cốt lõi 

gồm: Nghị quyết số 222/2025/QH15 xác lập các mục tiêu và nhiệm 

vụ trọng tâm; Nghị định số 323/2025/NĐ-CP quy định về việc thành 

lập, mô hình quản trị và phạm vi hoạt động của hai trung tâm; và 

Nghị định số 324/2025/NĐ-CP quy định chi tiết về các chính sách 

tài chính áp dụng cho các thành viên của IFC.

CÁC ĐỘNG LỰC CHÍNH THÚC ĐẨY PHÁT TRIỂN IFC

Năng lực nội tại còn hạn chế

Việt Nam thu hút được nguồn vốn 

nhưng chưa phát triển được hệ sinh 

thái tài chính để quản lý nguồn vốn đó 

trong nước; các giao dịch liên quan 

đến Việt Nam thường vẫn phải cấu trúc 

qua các trung tâm tài chính khu vực.

Nhu cầu vốn ngày càng tăng

Các doanh nghiệp quy mô lớn và 

phức tạp hơn đòi hỏi việc tiếp cận các 

công cụ thị trường vốn, tài chính cấu 

trúc và các giải pháp vốn xuyên biên 

giới.

Rào cản chiều sâu thị trường

Thị trường vốn trong nước dù đang 

mở rộng nhưng vẫn còn hạn chế về 

tính thanh khoản và danh mục sản 

phẩm so với các quốc gia trong khu 

vực.

Áp lực cạnh tranh

Các quốc gia đang tích cực phát triển 

thị trường tài chính để thu hút vốn, 

các tổ chức và nhân tài, tạo ra áp lực 

cạnh tranh ngày càng lớn đối với các 

thị trường mới nổi.

Nghị quyết số 222/2025/QH15
• Xác lập khung pháp lý tổng thể

• Cho phép áp dụng cơ chế đặc thù, vượt trội so 

với quy định hiện hành của pháp luật Việt Nam

Nghị định số 323/2025/NĐ-CP 
• Thiết lập mô hình IFC tại hai địa điểm với vai trò 

chuyên biệt

• Xác định phạm vi hoạt động và cơ cấu quản trị

Nghị định số 324/2025/NĐ-CP 
• Thiết lập chính sách tài chính, cơ chế ưu đãi thuế

• Quy định về quản lý ngoại hối, điều kiện thành 

viên và các chuẩn mực kế toán
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Mô hình hai trung tâm

Mô hình IFC của Việt Nam được xây dựng theo hướng tiếp 

cận song song tại hai địa điểm, với các vai trò chuyên biệt 

được thiết lập riêng cho Thành phố Hồ Chí Minh và Đà 

Nẵng. Cách tiếp cận này phản ánh sự phân bổ chức năng 

có hệ thống thay vì phát triển chồng chéo.

• Thành phố Hồ Chí Minh được kỳ vọng sẽ trở thành cửa 

ngõ tài chính chủ lực của cả nước, tận dụng lợi thế về 

sự tập trung sẵn có của các định chế tài chính, cơ sở hạ 

tầng và các hoạt động kinh tế sôi động. Vai trò của 

thành phố tập trung vào quy mô, tính thanh khoản và 

năng lực thực thi, đặc biệt là đối với các giao dịch lớn 

và xuyên biên giới.

• Đà Nẵng được định vị là trung tâm mang tính tiên 

phong, tập trung vào công nghệ tài chính (fintech), tài 

chính số, tài chính xanh và bền vững. Thành phố cũng 

được định hướng trở thành nơi thử nghiệm các mô hình 

tài chính mới theo cơ chế khung pháp lý thử nghiệm 

(regulatory sandbox), đồng thời góp phần xây dựng một 

hệ sinh thái bổ trợ toàn diện.

Thành phố Hồ Chí Minh

Trung tâm Điều phối dòng vốn

• Vai trò: Cung cấp thanh khoản và tạo điều 

kiện thuận lợi cho các giao dịch, đặc biệt là 

các giao dịch quy mô lớn và xuyên biên giới

• Hệ sinh thái mục tiêu: Ngân hàng, thị trường 

vốn, các định chế tài chính

Đà Nẵng

Trung tâm Đổi mới sáng tạo

• Vai trò: Xây dựng năng lực tài chính, ươm 

tạo các mô hình kinh doanh mới và phát 

triển nguồn nhân lực.

• Hệ sinh thái mục tiêu: Công nghệ tài chính 

(fintech), tài chính xanh và tài chính số, đào 

tạo nhân tài, khởi nghiệp.

Tạo ra giá trị 

cộng hưởng 

Từ góc độ chính sách, mô hình hai trung tâm hướng tới nhiều mục tiêu. Mô hình này cho phép Việt Nam tận dụng nền 

tảng tài chính sẵn có của Thành phố Hồ Chí Minh để triển khai ngay trong ngắn hạn, đồng thời sử dụng Đà Nẵng làm 

nền tảng phát triển các năng lực mới mà không gây áp lực trực tiếp lên hệ thống tài chính cốt lõi. Cách tiếp cận này 

cũng giúp giảm thiểu rủi ro tập trung và tạo không gian cho các phương thức quản lý khác biệt, đặc biệt trong các lĩnh 

vực như đổi mới sáng tạo và phát triển bền vững. Nhìn chung, mô hình này phản ánh sự cân bằng giữa tính thực thi và 

tính thử nghiệm: trong khi Thành phố Hồ Chí Minh tập trung vào quy mô và tính thanh khoản, Đà Nẵng sẽ đóng vai trò 

hỗ trợ phát triển năng lực và các phân khúc thị trường tương lai.

Khung ưu đãi và quy định pháp lý

Khung pháp lý của IFC thiết lập sự kết hợp giữa các ưu đãi thuế và cơ chế quản lý đặc thù nhằm thu hút nguồn vốn, 

các định chế tài chính và nhân tài. 

Ưu đãi thuế được áp dụng căn cứ theo 

phân loại lĩnh vực hoạt động:

• Lĩnh vực ưu tiên: Hưởng thuế suất 

thuế TNDN ưu đãi 10% trong thời hạn 

30 năm; được miễn thuế 04 năm đầu 

và giảm 50% số thuế phải nộp trong 09 

năm tiếp theo. 

• Lĩnh vực ngoài danh mục ưu tiên: 

Hưởng thuế suất thuế TNDN ưu đãi 

15% trong thời hạn 15 năm; được miễn 

thuế 02 năm đầu và giảm 50% số thuế 

phải nộp trong 04 năm tiếp theo. 

Ưu đãi thuế được định hướng ưu tiên 

cho các lĩnh vực đóng vai trò thúc đẩy sự 

phát triển của thị trường tài chính và đổi 

mới sáng tạo.

Thuế thu nhập doanh nghiệp (TNDN)

• Miễn 100% thuế TNCN: Miễn toàn bộ 

thuế TNCN đối với tiền lương và tiền 

công cho các chuyên gia và nhà quản 

lý đủ điều kiện đến hết năm 2030.

• Thu nhập từ vốn: Miễn 100% thuế 

TNCN đối với thu nhập từ chuyển 

nhượng cổ phần hoặc phần vốn góp 

giữa các thành viên IFC đến hết năm 

2030.

Cá nhân đủ điều kiện phải có bằng đại 

học (hoặc chứng chỉ quốc tế tương 

đương) và tối thiểu 05 năm kinh nghiệm 

làm việc phù hợp hoặc từng đảm nhiệm 

các vị trí quản lý tại các định chế tài chính 

toàn cầu.

Thuế thu nhập cá nhân (TNCN)

• Gia tăng tính linh hoạt trong các giao 

dịch ngoại hối

• Áp dụng các chuẩn mực kế toán quốc 

tế, bao gồm IFRS

• Cơ chế khung pháp lý thử nghiệm 

nhằm thúc đẩy đổi mới sáng tạo tài 

chính

• Tinh gọn thủ tục hành chính trong cấp 

phép và vận hành

• Tạo điều kiện thuận lợi về thị thực và 

dịch chuyển cho chuyên gia nước 

ngoài

• Tiếp cận quỹ đất và hạ tầng trong các 

phân khu thuộc IFC

Các cơ chế hỗ trợ khác

IFC Việt Nam: Từ phát triển khung pháp lý 

đến thành lập

31/12/2024

Thông báo số 47-TB/TW (phê 
duyệt định hướng phát triển IFC)

Nghị quyết số 222/2025/QH15 (về 
khung pháp lý chung cho IFC)

8 nghị định hướng dẫn (Nghị định 
323 đến Nghị định 330)

Thông báo toàn quốc thông qua 
hội nghị tại Hà Nội

Thành lập chính thức tại Đà Nẵng

Thành lập chính thức tại TP.HCM

27/06/2025

18/12/2025

21/12/2025

09/01/2026

11/02/2026

Nghị quyết số 259/NQ-CP (thực 
hiện Thông báo số 47-TB/TW)

15/11/2024
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Tác động đối với doanh nghiệp gia nhập IFC

Tác động theo đối tượng tham gia

Lợi ích từ việc tham gia IFC phản ánh vai trò khác nhau của nhà đầu tư nước ngoài và doanh nghiệp Việt Nam trong 

hệ thống tài chính.

Mô hình IFC tạo lập giá trị bằng cách cho phép triển khai các hoạt động tài 

chính trong một môi trường thể chế và quy chế chuyên biệt. Môi trường này 

được định hình bởi Nghị quyết số 222/2025/QH15 và các Nghị định hướng 

dẫn, thiết lập các cơ chế ưu đãi tài chính song hành cùng hạ tầng hỗ trợ.

Trên thực tế, khung pháp lý này không đưa ra các hoạt động tài chính mới mà 

cung cấp một nền tảng vận hành bài bản hơn để thực thi chúng với độ minh 

bạch pháp lý, hiệu quả hoạt động và hỗ trợ thể chế cao hơn. Lợi thế của IFC 

được thể hiện qua các khía cạnh sau:

• Tiếp cận thị trường: IFC thiết lập một khu vực định danh, nơi các định chế 

tài chính được cấp phép hoạt động dưới một khung quy chế thống nhất. 

Việc tập trung các ngân hàng, quỹ đầu tư, đơn vị trung gian và doanh 

nghiệp trong một hệ sinh thái duy nhất giúp giảm bớt sự phân mảnh, đồng 

thời cung cấp cho các định chế nước ngoài một điểm tiếp cận thị trường 

Việt Nam rõ ràng và có hệ thống hơn.

• Hiệu quả quy chế và vận hành: Các mức thuế suất ưu đãi thuế thu nhập 

doanh nghiệp, tinh gọn thủ tục hành chính và tùy chọn áp dụng các chuẩn 

mực kế toán quốc tế giúp giảm bớt gánh nặng tuân thủ và rút ngắn tiến độ 

thực thi cho các doanh nghiệp hoạt động trong IFC.

• Linh hoạt về vốn và ngoại hối: Thành viên IFC có thể giao dịch bằng ngoại 

tệ, huy động vốn từ nhà đầu tư nước ngoài mà không cần phê duyệt trước 

và thiết lập các cấu trúc công ty holding để điều phối vốn. Cơ chế này 

giảm bớt sự lệ thuộc vào các cấu trúc trung gian tại nước ngoài và giữ lại 

nhiều thành phần trong cấu trúc tài chính hơn tại Việt Nam.

• Hệ sinh thái và hỗ trợ thể chế: IFC cung cấp các tòa án chuyên biệt, trọng 

tài quốc tế và cơ quan quản lý riêng biệt, cùng với các dịch vụ bổ trợ về 

pháp lý, kế toán và tư vấn tập trung tại cùng một địa điểm. Điều này cho 

phép nhiều công đoạn của một giao dịch được xử lý trọn gói ngay tại Việt 

Nam theo các tiêu chuẩn quốc tế.

Chế độ thuế ưu đãi

Thành viên IFC được áp dụng mức thuế TNDN thấp hơn cùng với 

lộ trình miễn, giảm thuế và ưu đãi thuế TNCN cho nhân sự, giảm 

đáng kể so với mức thông thường ngoài IFC.

Tự do hóa ngoại hối

Cơ chế cấp phép tiền kiểm được thay thế bằng giám sát hậu kiểm 

linh hoạt hơn, cho phép thành viên chủ động trong các hoạt động 

vay, cho vay xuyên biên giới và giao dịch ngoại tệ.

Tiếp cận cơ chế thử nghiệm sandbox

Cơ quan điều hành IFC có thể cấp phép thử nghiệm có thời hạn 

cho các sản phẩm tài chính số và mô hình kinh doanh mới.

Hiện diện thực tế tại thị trường

Các trung tâm tại TP.HCM và Đà Nẵng cho phép các tổ chức trực 

tiếp khởi tạo và triển khai các giao dịch liên quan đến Việt Nam, 

giảm phụ thuộc vào các pháp nhân offshore.

Khung pháp lý quốc tế

Các bên có thể lựa chọn áp dụng luật nước ngoài và giải quyết 

tranh chấp thông qua tòa án chuyên biệt theo thông luật (Common 

Law) hoặc Trung tâm Trọng tài Quốc tế của IFC, qua đó giảm thiểu 

rủi ro về thẩm quyền tài phán.

Linh hoạt về chuẩn mực kế toán

Thành viên có thể áp dụng IFRS hoặc chuẩn mực kế toán của 

công ty mẹ, giúp giảm trở ngại trong việc hợp nhất báo cáo tài 

chính toàn cầu.

Mở rộng kênh tiếp cận vốn

Tư cách thành viên IFC tạo điều kiện tương tác trực tiếp với các 

ngân hàng quốc tế, quỹ đầu tư và nhà cung cấp giải pháp tài chính 

có cấu trúc trong một môi trường pháp lý tinh gọn.

Cơ cấu giao dịch xuyên biên giới ngay trong nước

Các quy định ngoại hối và tài khoản vốn được tự do hóa giúp giảm 

nhu cầu sử dụng các pháp nhân offshore trong huy động vốn hoặc 

thực hiện giao dịch.

Miễn thuế TNCN cho nhân sự chủ chốt

Các nhà quản lý, chuyên gia và nhân sự trình độ cao tại IFC được 

miễn thuế TNCN trên thu nhập từ tiền lương đến hết năm 2030, 

giúp doanh nghiệp thu hút nhân sự có kinh nghiệm quốc tế.

Nâng cao tín hiệu quản trị

Việc đáp ứng các tiêu chuẩn thành viên IFC về năng lực tài chính, 

tuân thủ AML/CFT và tính minh bạch giúp củng cố uy tín với nhà 

đầu tư nước ngoài và các tổ chức xếp hạng.

Tiếp cận hệ sinh thái tài chính chuyên sâu

Việc hiện diện gần kề các định chế tài chính toàn cầu và hạ tầng 

thị trường vốn, đặc biệt trong các lĩnh vực tài chính mới nổi, giúp 

thúc đẩy giao dịch và đổi mới sáng tạo.

Giải quyết tranh chấp được đơn giản hóa

Việc tiếp cận tòa án chuyên biệt và trung tâm trọng tài của IFC 

giúp rút ngắn thời gian xử lý, đồng thời đảm bảo tính công nhận 

quốc tế, qua đó nâng cao niềm tin của các đối tác nước ngoài.

Nhà đầu tư nước ngoài / Tổ chức tài chính Doanh nghiệp Việt Nam
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Grant Thornton hỗ trợ doanh nghiệp
Việc tham gia IFC mang lại nhiều lợi ích nhưng đồng thời cũng đòi hỏi doanh nghiệp vận hành trong một môi trường có 

cấu trúc chặt chẽ hơn và đáp ứng chuẩn quốc tế. Dù không mở ra các hoạt động hoàn toàn mới, IFC đặt ra yêu cầu cao 

hơn về quản trị, báo cáo và giám sát tuân thủ, đặc biệt đối với các giao dịch xuyên biên giới và làm việc với các đối tác 

quốc tế. Do đó, doanh nghiệp cần củng cố năng lực quản trị, nâng cao chất lượng báo cáo, hoàn thiện hệ thống kiểm 

soát và quản trị rủi ro, đồng thời duy trì tuân thủ một cách nhất quán.

Grant Thornton Việt Nam đồng hành cùng doanh nghiệp trong quá trình tham gia IFC

Quá trình tham gia IFC trải dài từ giai đoạn thiết kế cấu trúc ban đầu, thiết lập vận hành đến duy trì tuân thủ trong suốt 

quá trình hoạt động. 

Xuyên suốt các giai đoạn này, các vấn đề chiến lược và yêu cầu pháp lý phát sinh đòi hỏi sự hỗ trợ phù hợp về cấu trúc, 

vận hành và tuân thủ quy định để đảm bảo quá trình tham gia IFC diễn ra hiệu quả và thành công. Chúng tôi hỗ trợ 

doanh nghiệp thông qua các nhóm dịch vụ cốt lõi sau:

Kiểm toán & Đảm bảo
Chúng tôi hỗ trợ doanh nghiệp nâng cao mức độ sẵn sàng áp dụng IFRS, củng cố kiểm soát nội bộ và tăng cường tính 

minh bạch, giúp đáp ứng các chuẩn mực quốc tế một cách hiệu quả và tự tin.

Thuế
Chúng tôi hỗ trợ doanh nghiệp gia nhập thị trường Việt Nam, từ cấp phép, tư vấn xử lý các yêu cầu theo quy định đến 

tư vấn cấu trúc xuyên biên giới, cũng như hỗ trợ tối ưu thuế, giao dịch với các bên liên quan và đảm bảo tuân thủ thuế.

Tư vấn Doanh nghiệp
Chúng tôi hỗ trợ doanh nghiệp chuyển đổi và tạo dựng giá trị thông qua tư vấn giao dịch, thẩm định, định giá và quản 

trị rủi ro, giúp nâng cao chất lượng ra quyết định và thúc đẩy tăng trưởng bền vững.

Dịch vụ Giải pháp Quy trình Doanh nghiệp 
Chúng tôi cung cấp các giải pháp thuê ngoài về kế toán, lập báo cáo và tuân thủ nhằm tối ưu vận hành và hỗ trợ 

doanh nghiệp trong quá trình tăng trưởng.

Chiến lược gia nhập và cơ cấu 

hoạt động

Việc tham gia vào IFC có thể phát 

sinh các cân nhắc mới về mặt cấu 

trúc, đặc biệt liên quan đến hoạt động 

xuyên biên giới và nghiệp vụ phát 

sinh giữa các pháp nhân IFC và hoạt 

động hiện hữu tại Việt Nam.

Chuyển đổi và thâm nhập thị 

trường

Việc tham gia IFC sẽ yêu cầu doanh 

nghiệp tuân thủ các tiêu chuẩn cao 

hơn về quản trị, minh bạch và báo 

cáo tài chính, đặc biệt khi có sự tham 

gia của các bên quốc tế.

Vận hành, mở rộng và tuân thủ 

liên tục

Quá trình vận hành IFC thường 

xuyên sẽ dẫn đến việc tương tác với 

cơ quan quản lý nhà nước, thực hiện 

các giao dịch xuyên biên giới và đáp 

ứng các yêu cầu tuân thủ thay đổi 

liên tục.

1

2

3

4

Grant Thornton Việt Nam đồng hành cùng các doanh nghiệp 

trong quá trình tiếp cận và đáp ứng các yêu cầu ngành và 

quy định khi tham gia IFC trên cơ sở cập nhật kịp thời các 

khung chính sách và bám sát thực tiễn hoạt động của từng 

doanh nghiệp. Chúng tôi hiểu rằng lộ trình tham gia của mỗi 

tổ chức sẽ có sự khác biệt, tùy thuộc vào mô hình, mục tiêu 

và mức độ sẵn sàng, chúng tôi làm việc trực tiếp với từng 

doanh nghiệp để xác định rõ các yêu cầu phát sinh và tìm ra 

phương án triển khai phù hợp, khả thi.
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Mạng lưới Grant Thornton

150+
Thị trường

80.000
Nhân sự

8,5 tỷ
Doanh thu (USD)

Bắc Mỹ

3,3 tỷ USD  

16.600+

2

Mỹ Latinh và 

vùng Caribe

293,11 triệu 

USD

5.300+

42

Châu Á – TBD  

1,4 tỷ USD

27.900+

19

Châu Âu

3,1 tỷ USD

23.300+

45

Trung Đông & 

CIS

171,73 triệu 

USD

2.600+

19

Doanh thu (USD)

Nhân sự

Thị trường

Châu Phi

139,61 triệu 

USD

3.300+

24

Ngành Dịch vụ Tài chính

16.57%
trong tổng doanh thu đến từ 

ngành dịch vụ tài chính

4.94%
tăng trưởng doanh thu từ 

2024 đến 2025

72%
các công ty dịch vụ tài chính nằm trong 
bảng xếp hạng S&P Europe 350 là 
khách hàng của các công ty thành viên 
thuộc mạng lưới Grant Thornton

93%
các công ty dịch vụ tài chính nằm trong 
bảng xếp hạng Forbes 100 là khách 
hàng của các công ty thành viên thuộc 
mạng lưới Grant Thornton

65%
các công ty dịch vụ tài chính nằm trong 
bảng xếp hạng FTSE 100 là khách 
hàng của các công ty thành viên thuộc 
mạng lưới Grant Thornton

76%
các công ty dịch vụ tài chính nằm trong 
bảng xếp hạng Fortune Global 500 là 
khách hàng của các công ty thành viên 
thuộc mạng lưới Grant Thornton

Grant Thornton Việt Nam

Công ty TNHH Grant Thornton 

(Việt Nam), thành lập năm 1993, là 

thành viên độc lập của Grant Thornton 

Quốc Tế, một trong những mạng lưới 

kế toán và tư vấn hàng đầu thế giới.

Tổng quan:

• 33 năm hoạt động tại Việt Nam

• 12 lãnh đạo điều hành và hơn 380 

nhân viên chuyên nghiệp

• 2 văn phòng (Hà Nội và TP. HCM)

Dịch vụ của chúng tôi:

• Kiểm toán và Đảm bảo

• Thuế

• Tư vấn Tài chính Doanh nghiệp

• Giải pháp Quy trình Doanh nghiệp
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Contact us

Trụ sở chính ở Hà Nội

Tầng 18, Tòa nhà Quốc tế Hòa Bình

106 Hoàng Quốc Việt, Phường Nghĩa Đô

Thành phố Hà Nội

Việt Nam

T +84 24 3850 1686

F +84 24 3850 1688

E grant.thornton@vn.gt.com

www.grantthornton.com.vn

Chi nhánh Thành phố Hồ Chí Minh

Tầng 14, Tòa nhà Pearl Plaza

561A Điện Biên Phủ, Phường Thạnh Mỹ Tây

Thành phố Hồ Chí Minh

Việt Nam

T +84 28 3910 9100

F +84 28 3910 9101

Văn phòng Grant Thornton Vietnam

Nguyễn Chí Trung
Chủ tịch Hội đồng Thành viên kiêm 

Tổng Giám đốc

T +84 24 3850 1686 – Ext: 1616 

E ChiTrung.Nguyen@vn.gt.com

Ngụy Quốc Tuấn
Phó Tổng Giám đốc, Trưởng 

bộ phận Kiểm toán và Đảm bảo 

T +84 28 3910 9100 – Ext: 9180

E Tuan.Nguy@vn.gt.com

Ken Atkinson
Nhá Sáng lập và Cố vấn Cấp cao 

Ban Giám đốc

T +84 28 3910 9100 – Ext: 9108

E Ken.Atkinson@vn.gt.com

Nguyễn Thị Vĩnh Hà
Phó Tổng Giám đốc, Trưởng 

bộ phận Tư vấn Doanh nghiệp

T +84 24 3850 1686 – Ext: 1600

E VinhHa.Nguyen@vn.gt.com

Trịnh Thị Tuyết Anh
Giám đốc Phát triển Kinh doanh và 

Quan hệ Quốc tế 

T +84 28 3910 9100 – Ext: 9170

E Anh.Trinh@vn.gt.com

LinkedIn: Anh Trinh

Hoàng Khôi
Phó Tổng Giám đốc, Trưởng 

bộ phận Tư vấn Thuế 

T +84 28 3910 9100 – Ext: 9180

E Khoi.Hoang@vn.gt.com

Lê Minh Thắng
Phó Tổng Giám đốc, Trưởng 

bộ phận Giải pháp Doanh nghiệp 

T +84 28 3910 9100 – Ext: 9219

E MinhThang.Le@vn.gt.com

Liên hệ

mailto:ChiTrung.Nguyen@vn.gt.com
mailto:Tuan.Nguy@vn.gt.com
mailto:ken.atkinson@vn.gt.com
mailto:VinhHa.Nguyen@vn.gt.com
mailto:anh.trinh@vn.gt.com
https://www.linkedin.com/in/anhtrinhgtv/
mailto:Khoi.Hoang@vn.gt.com
mailto:MinhThang.Le@vn.gt.com
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